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Размер имеет значение 

Текущий тренд 
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Большая компания может создать 
поток клиентов на межрегиональные 
сделки. 

 

Маленькая компания получает клиента 
эпизодически. 
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Несколько вопросов… 

Несколько вопросов на которые надо ответить  
для того что бы зарабатывать  
на межрегиональных сделках: 

 

Какие регионы пользуются спросом у вас в городе? 

Как много людей из Вашего города хотят 
переехать? 

Каков их социальный статус? 

Кто переезжает? 

Чего людям не хватает, чтобы осуществить 
покупку в другом городе? 
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Как найти партнера?  

Как найти партнёра в нужном регионе,  

который обеспечит не только вознаграждение  

за клиента, но и высокую конвертацию? 

 

 

Это компания:  
o… с полным циклом услуги на РН,  

o… работающая по эксклюзивным договорам,  

o… руководителя которой Вы знаете лично. 
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Что необходимо?  

 Необходимо сформулировать  
техническое задание для ваших  
потенциальных клиентов.  
 

 Только Вы знаете, что им нужно. 
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